


Empty’s

美濃市の空き家を
減らすことを目標に活動



メンバーの紹介

井口 実悠

班長

河合 一華

POP担当

吉田 実沙紀

取引担当

櫻井 颯人

力担当



おこまりごと空き家が多い



どのように見つけたか

今回提携した企業

・一般社団法人ink
・関牛乳株式会社



みのしやくしょにいって
あきやについてのじょうほうをきこう



インクさんを
しょうかいしてもらった



インクさんのなかまになった





１年間の活動計画

活動内容考案情報収集 改装開始 ２回目の出店

５ 月 ７月 １０月 １２ 月 １月

改装案打ち合わせ
初出店ミノマチヤマーケット 課題研究発表会

１～３月



活動内容

店舗レイアウト

＆

出店内容の発案

販売準備

＆

販売活動

空き家の調査

＆

空き家の改装



空き家の調査＆改装

調査
空き家の状況、柱の本数

部屋の間取りを
図面に起こす

CAD化
調査で書いた図面をもとに

ソフトを利用して
データ化する

改装
崩れそうな部分、変えたい
部分を打ち合わせをもとに

改装
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調査
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CAD化
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改装















出展内容＆店舗レイアウトの考案

マーケティングの授業等で
学んだ知識を生かした

レイアウトの考案

お店のコンセプトに合わせて個
性を出した出展内容の考案

その出展内容にあった企業と
の取引

店舗レイアウト提携企業取引



提携企業取引
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店舗レイアウト
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販売準備＆販売活動

販売するにあたって
商品の搬入及び
販売機材の搬入

POP広告など商品
説明やおすすめ商品

広告制作

店頭に出てお客様と
対面での販売活動

搬入 広告制作 販売



搬入







広告制作
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販売

39







フルーツ牛乳
アイス

フルーツ牛乳
アイス

コーヒー牛乳
アイス



〈成果〉

得られたこと 苦労したこと

より有効的な
レイアウトを
考えること

反省点

物が売れるしくみ
人とのつながりの

大切さ

準備に当初の
予定より時間が

かかった



１，２年生の皆さんへ
来年に生かしてほしいこと

積極的に

話しかけ

関わり合う

積極的に

質問する

早め早めに

行動する



今回協力してくださった皆さんへ



ご清聴いただき
ありがとうございました
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